BOOK DE PRENSA

Fecha: 14.11.07 2007

Medio: www.vlex.com Seccidn: La Entrevista

Tematica: Portada / “Las empresas tanto espafiolas como extranjeras ven mas alla de
sus territorios de origen”

Actualidad Juridica |
v|lex Abogados

Numero 93, noviembre de 2007 Revista Mensual
(36.586 suscriptores)

La Entrevista

Entrevista a Miguel Bermudez de
Castro, socio de Lexland Abogados
en Madrid.

"las empresas tanto espanolas como
extranjeras ven mas alla de sus
territorios de origen" Luciana

Salvador

Accede gratis durante una semana a vLex. Ponte en
contacto con nosotros, llama ahora al 902 301 402.

Noticias

Quedo inaugurado curso de Gomez-Acebo &
Pombo y la Fundacion Estudiantes

Redaccion viex
12 de noviembre de 2007

Zarraluqui Abogados de Familia se expande
con oficinas en Bilbao, Alicante y Cordoba
Redaccion viex
1 de noviembre de 2007

Diaz-Bastien & Truan Abogados inicia apertura
en mercado norteamericano

Redaccion viex
29 de octubre de 2007

Garrigues es el inico despacho espafnol entre
los 100 mejores del mundo por facturacion

Redaccion viex
26 de octubre de 2007



BOOK DE PRENSA

Fecha: 14.11.07 2007

Medio: www.vlex.com Seccidn: La Entrevista

Tematica: “Las empresas tanto espafiolas como extranjeras ven mas alla de sus
territorios de origen”

diariojuridico.com

Jueves, 15 de noviernbre de 2007 en: _diarigjuridico.com a R

Civil - Mercantil Administrativo m Nuevas Tecnaloglas m

'Las empresas tanto espanolas como
extranjeras ven mas alla de sus e ) .

2 3 : . eciba gratis cada mes en su email la
territorios de origen actualidad juridica

vLex analiza junto a Miguel Bermudez de Castro, socio de Lexland
Abogados en Madrid, la gestion de su despacho.

revistas gratuitas

suscribase a las revistas

14/11/2007

En el 2005 decidieron unificar los 4 despachos fundadores para crear la actual firma. éCuales fueron
los mecanismos de adaptacién para ofrecer un producto con la misma calidad?

Realmente los mecanismos habian nacide mucheo antes, al ser despachos gue ya veniamos colaborando con
antericridad a dicha fecha. Mo hay gue olvidar gue los mecanismos de adaptacion para la integracion de
despachos de abogados, con independencia de la vital importancia v ayuda que hoy en dia suponen las nuevas
tecnclogias para acercar la distancia fisica y convertirla en una presencia virtual casi on line a traves de las Intranet, extranet y
video conferencia, tienen gque basarse en la cohesion humana de los profesionales que los integran v del perfil de los clientes v
asuntos en los que trabajan. ¥ ello solo se consigue con el trabajo v asuntos en comun y con la creacion de departamentos
disciplinares integrados por abogados de las distintas sedes.

Para ello, fueron vitales las relaciones profesionales y personales en un primer momento de los socios entre si y luegeo entre v
con los abogados colaboradores. Todo ello unide a una convivencia en la realizacidn de asuntos comunes v con la ayuda de
documentos de trabajo, acuerdos vy memorandos de calidad v organizacion que han ido sentande por escrito los criterios y bases
minimos de actuacidn que deben seguirse en cada una de las situaciones relativas a la vida profesional.

{Porque decidieron crear Lexland?

Principalmente para poder ofrecer a los clientes originales de cada uno de los despachos nuevas areas de asesoramiento, asi
como para acceder a nuevas clientes v campos de trabajo v actuacién que de forma individual eran de dificil consecucién para los
despachos de forma individual bien por razones puramente territoriales o geograficas o por la cualificacion y especializacicn en el
asesgramiento requerido en cada momento.

iCuales han sido las ventajas de esta unificacién desde entonces? iCuales eran los riesgos de unificar estos 4
despachos?

La principal ventaja ha side conseguir esa integracién personal y profesional de los integrantes de cada despacho, logrando una
sintonia que poco a poce ha ide originando una mayor confianza en el asesoramiento v una tranquilidad a les clientes anteriores
come a los nuevos gue se sienten asescrados de forma multidisciplinar sin sentir gue han perdide la personalizacién de un
despacho de origen pequefio.

En cuante a los riesgos, ldgicamente, no eran otros mas gue el no ser capaces de integrar los equipos de trabajo, o gue los
clientes existentes pensasen o sintiesen gue el asesocramiento a partir de la unién se iba despersonalizar de alguna manera o a
perder calidad. Ambas situaciones tenemos que reconocer que han sido solventadas con exito convirtiendo el eventual riesgo en
una certeza positiva de actuacidén y conocimiento.



BOOK DE PRENSA

Fecha: 14.11.07 2007

Medio: www.vlex.com Seccion: La Entrevista

Tematica: “Las empresas tanto espafiolas como extranjeras ven mas alla de sus
territorios de origen”

{Cual es su analisis del mercado espanol? éCuan importante es la internacionalizacion del despacho?

El mercade de la abogacia espanocla es de muy alte nivel, no sole por la alta cualificacién v direccién empresarial de los despachos
de abogados, sino, ademas, porque la entrada de los despachos extranjeros en nuestro pais ha provocade no solo una
internacionalizacidn del mercado, sino también una espanclizacion del profesional del derecho extranjero, dado que los abogados
espaficles y extranjercs han llegado a trabajar de forma conjunta en asuntos legrande un mutua capacidad de ensefianza v
entendimiento.

Mo podemos olvidar gue la formacion internacienal y globalizada, los idiomas y la internacienalizacidn de la empresa espaniola ha
provocado la necesidad de gue el profesional del derecho vea mas alléd de nuestro propio ordenamiento v de que los equipos de
trabajo estan integrades por abogados de distintas jurisdicciones.

Las empresas tanto espafiolas como extranjeras ven mas alla de sus territorios de origen, siempre se busca una
internacionalizacién de sus propies ambitos de actuacidn, gue provocaran, sin duda alguna, la necesidad de gue los despachos se
internacionalicen para poder dar cobertura inmediata, en cada momento, a los requerimientos de sus clientes. Es decir, el
mercado de la abogacia espanola crece de forma intensa de forma paralela a las necesidades de sus clientes.

iCuales son las cualidades de un abogado de Lexland?

Fundamentalmente, buena formacidon académica y humana. Conocimiento de idiomas extranjeros, capacidad de trabajo en
grupo y de forma independiente, unido a un espiritu de sacrificio profesional gue haga gue la unién con el cliente sea algo
natural, para gue éste Ultimo sienta que forma parte de su propia asesoria interna y sobre todo una dedicacion absoluta a la
firma con la aspiracién v ambicidn de llegar a ser socic de [a misma. No queremas, en ningldn momento, profesionales gue vean
la profesion como una relacion asalariada o funcienarial con la Firma.

El objetive final es que no haya espacio entre el abogado y el cliente, gue la Firma no sea, sino simplemente un tejido de
organizacién empresarial, pero gue no desnaturalice, en ningin momento, la relacion humana v profesional entre abogado v su
cliente. No hay gue olvidar que a fin de cuentas el asescramiento juridico lo presta una persona, no una entidad o una
magquina.....



