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Ayudaalfa .
internacionalizacion

Prestan servicios cua-
lificados a clientes que
quieren dar el salto
internacional.

ste despacho de aboga-

dos, con sede en Mar-
bella (Mélaga), detecté una
oportunidad de negocio en
el asesoramiento juridico a
empresas que pretenden
dar el salto internacional.
“Aunque cubrimos todas
las dreas, tenemos, sobre
todo, un conocimiento muy
especifico del derecho in-
ternacional privado”, afirma
Dimas Cuesta, uno de los
socios de Lexland Abogados
(www.lexland.es).

Nuevos mercados

Una vocacion internacional
que han tenido desde el
principio, “tanto que el
80% de nuestros clientes
son extranjeros, aunque
surgen tendencias a las

que nos adaptamos, como
Marruecos o Rusia, y en las
que buscamos los profesio-
nales adecuados para dar el
mejor servicio”.

Cuesta se refiere a que,
ademds de prestar servi-
cio en paises como Reino
Unido, Irlanda, Alemania, y,
précticamente todos los de
la Unién Europea, también
estdn en Rusia y todos los
paises del entorno ruso. “Y
estamos llevando proce-
sos de deslocalizacién en
Marruecos, donde hemos
abierto una oficina (en Ca-
sablanca). Nuestros clientes
son grandes empresas.
Tenemos clientes espafioles
y europeos que, por temas
de coste, estan deslocalizan-
do lineas de negocio en el
pafs africano”, destaca este
abogado, que aclara que
sus servicios bilingiies “no
es una cuestion meramente
de saber idiomas, o de co-
municarte en otro idioma,

Dimas Cuesta,
fundador y socio de
Lexland Abogados

“Ayudamos

a los clientes

que quieren
deslocalizar lineas
de negocio”

sino saber entender las im-
plicaciones legales y fiscales
que puede haber en cada
operacion que llevamos”.

No sélo abogados
bilingiies

Los abogados de Lexland
tienen doble cualificacién:
en Espafia y en el pafs de
origen. “Eso da valor afiadi-
do al cliente. Por ejemplo,
tenemos un abogado
cualificado para dar consejo
legal en Reino Unido y en
Esparia; entiende los pro-
blemas multijuridiccionales
de clientes ingleses que
quieren hacer negocios en
Espafia y viceversa”.

En todos los pafses donde
operan cuentan con profe-
sionales con doble cualifi-
cacién. “Los despachos que
ofrecen estos servicios sue-
len tener personal bilinglie
o incluso de origen del pais
en cuestion, pero no son
abogados con conocimien-
tos especializados. Y eso es
fo que marca la diferencia”,
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