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El Camp no potenma
prou els joves que
volen emprendre

Els projectes empresarials liderats per les noves generacions es troben sovint

amb problemes per aconseguir assessorament i suport social

Eloy Ortiz amb.només 25 anys és un dels socis de la productora Contract{art].

Es cert que no son molts els
joves universitaris que en aca-
bar la carrera decideixen crear
la seva propia empresa, pero
els que ho fan, sovint, es tro-
ben amb moltes dificultats. Les
entitats del Camp de Tarragona
que es dediquen a promogcio-
nar I'emprenedoria entre els
meés joves es queixen de la
manca de suport social que
reben, tant per part de la seva
familia com de I'entorn empre-
sarial, aixi com de la falta de

Staitec i
Contract[art] sén
dues empreses
creades per joves

plataformes d'assessorament i
formaci6 especifics.

Malgrat tot, hi ha joves que
se'n surten. Aquest és el cas
de Staitec i Contract([art], dues
empreses de la demarcacio
que tenen la peculiaritat de
tenir uns directius que no supe-
ren els 35 anys.

Crionica

Josep Marti:
“Cal millorar la
formacio dels
treballadors de
Phostaleria”

Josep Marti, president de la
Federacié Empresarial
d'Hostaleria i Turisme de
Tarragona (FEHT), explica
en una entrevista els reptes
que ha d'afrontar el sector
de I'hostaleria i el turisme de
la. demarcacio de Tarragona.
Una de les claus del futur és
apostar per una oferta d'alta
qualitat. Per acenseguir-ho
cal, segons Marti, millorar la
formacié dels treballadors
del sector dels nivells mit-
jans i basics per tal que ofe-
reixin un servei amb valor
afegit als clients.

Pel que fa al model turistic,
Marti creu que el tret dife-
rencial de la zona és la gran
heterogeneitat de propostes
que ofereix la zona, passant
per la gastronomia, els
camps de golf, i com no, la
platjia. Per al futur, proposa
potenciar nous ambits com
ara els creuers de luxe i I'e-
noturisme per atraure visis-
tants d'arreu del mén. p. 3
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El sector inmobiliario espafiol
se ha quedado corto para el
inversor y las empresas espa-
folas, que cada vez ponen mas
sus miras en otros mercados
emergentes. Entre ellos, los
paises de la Europa del Este
centran la atencion de los inver-
sores, pero a juzgar por la pre-
sencia de los destinos caribe-
flos en la pasada edicién del
SIMA, cada vez mas esparioles
empiezan a incluir  a
Latinoamérica como destino de
sus inversiones. '

Europa del Este

Segun el Instituto de Estudios
Econdmicos Comparativos de
Viena (WIIW), las inversiones
directas efectuadas en los pai-
ses de Europa del Este alcan-
zaron en 2006 los 77.060 M de
euros, un 32,5 por ciento mas

que en 2005. Las previsiones .

son que para el 2007 dichas
inversiones sigan creciendo. El
principal pais receptor fue
Rusia, con un volumen de inver-
sién de 23.047 M, seguido por

Polonia, con 11.083 M y
Rumania, con 9.082 M de
euros.

Rumania y Bulgaria, ambos
nuevos miembros de la UE
desde enero de este afio, regis-
tran un fuerte aumento de las
inversiones directas, o que se
debe a la mayor estabilidad
alcanzada en esos palses tras
la adhesién comunitaria. En
nuestra opinion, es defendible
un cierto optimismo sobre las

inversiones extranjeras en esa
region, aunque también es posi-
ble que en los proximos afios
puedan producirse fuertes fluc-
tuaciones debido al cierre de los
procesos de privatizacién en
algunos paises.

Latinoamérica

Si bien la presencia de las
inversiones en el este de
Europa es una tendencia clara
e innegable, cada vez mas
Latinoamérica se convierte en
el destino del ladrillo nacional.
México y Brasil, los clasicos: La
inversién inmobiliaria espariola
en el pals azteca durante el pri-
mer trimestre del afio ya ascien-
de a 393,4 M de délares, supe-
rando asi a toda la registrada
en 2006, segin los datos de
Fonatur. Las principales bazas
que convierten a este pais en
una apuesta de los inversores
las dan sus datos macroecono-
micos. México ha conseguido
tras muchos afics tener una
tasa de inflacién de poco mas
del 4%, unos tipos de interés
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Nuevas inversiones
para nuevos
mercados

que se sitlan en torno al 7% y
un mercado burséatil que, aun-
que emergente, sigue cose-
chando buenas rentabilidades.
Brasil es mas arriesgado que el
anterior, también ofrece buenas
perspectivas para los inverso-
res. Los tipos de interés estan
en el 12% aungue van a la baja,
tiene una mano de obra barata,
seguridad juridica y es autosufi-
ciente gracias a |a energfa.

Panamj, al alza

La ampliacién del Canal de
Panama y los beneficios fisca-
les de los que gozan los inver-
sores extranjeros han converti-
do a Panama en un destino
clave para |a inversion inmobi-
liaria. Se pueden adquirir apar-
tamentos de lujo por 1000
euros/m2 y obtener rentabilida-
des por la venta de hasta el
50% a largo plazo.

Las espaiiolas en
Latinoamérica

Buen ejemplo del despertar lati-
noamericano lo dan las empre-
sas inmobiliarias espafiolas.
Fadesa ha adquirido por nada
menos que 4.000 M de euros
un complejo turistico en México.
Por su parte, empresas como el
Grupo Sanchez o Nicolas
Mateos ya desarrollan proyec-
tos turisticos de gran enverga-
dura en Brasil mientras que
otras como Chamartin
Inmobiliaria o Testa ya brindan
al inversor espafiol la posibili-
dad de invertir en Miami.

Les dades objectives que posa
de manifest I'economia compor-
ten, per elles mateixes, la con-
solidacié d'unes determinades
perspectives de futur que no
suposen seguir en la linia d'éxit
en qué hem estat instal-lats els
darrers anys.

La pujada de l'atur, amb una
evolucié negativa els darrers
mesos, constata que el creixe-
ment econdmic previst pel
govern, en el seu moment, no
es fara realitat en el proper
exercici. Per altra banda, l'alga
dels productes petrolifers, de
manera imparable, també és
una conseqiiéncia a tenir en
compte de manera fonamental
en qualsevol previsié de futur.
Finalment, els dubtes en el
marc financer tampoc auguren
solucions en pcsiliu‘ i les crisis
“alienes” ens tocaran, ens agra-
di o no, especialment per I'a-
posta dels nostres mercats en
el tema immobiliari i la seva
directa implicacié al moén ban-
cari.

Davant de les perspectives
exposades, crec que és impres-
cindible una actuacié directa
sobre determinades variables
per garantir la viabilitat, i aqui
_tots els actors economics han
de tenir la seva part de respon-
sabilitat, si no volem trobar-nos
en una situacié que marqui un
model negatiu a tots els efec-
tes.

Crec imprescindible una impli-
cacié dels governs de torn per
subscriure un compromis que

Futur
complicat

garanteixi sortir de la crisi anun-
ciada, amb perspectives d'éxit.
Aixi, és vital comengar a treba-
llar en tot el que suposa conso-
lidacié dels mercats laborals, la
tendéncia negativa d'aquests,
mitjangant ajudes de tot tipus,
conquerint el compromfs de tre-
balladors i empresaris en la tro-
bada d'una competitivitat que
no pot seguir pels camins
actuals; el disseny d'una politi-
ca fiscal d'acord amb el
moment en qué ens trobem, i
en definitiva, les-actuacions que
calguin per tornar a la societat
la tranquil‘litat imprescindible
que tots reclamem.

Es evident que el futur pot tenir
problemes, perd aixd té sorti-
des si, entre tots, son capagos
de sumar i buscar els suport
maxims per afrontar el marc al
qual es velem abocats, aquest
és el debat que hauriem d'obrir
de manera urgent en el ferm
convenciment que “la pinya” és
ara imprescindible per donar
sortida al moment complicat
que tenim.

No és possible seguir en la linia
de no assumir la situacio, crec
que és el moment de conscien-
ciar-nos tots del problema i tre-
ballar plegats amb el clar objec-
tiu de autoliderar les sortides
possibles al parany en qué
estem instal'lats; ja sé que tot
aixo comportara una gran “dosi”
de responsabilitat, perd només
en aquesta linia tornarem a
recuperar la credibilitat ara en
dubte.

Durante los Gltimos afos el
valor de las transacciones de
obras pictéricas ha ido en
aumento y ha servido como
refugio de numerosas inversio-
nes, ya que segun los expertos
en el sector las plusvalias se
sitian por encima del 18%, aun-
que para garantizarlas es nece-
sario que el objeto de compra o
venta disponga de una docu-
mentacién que acredite su anti-
gliedad, autoria, etc... Otros
indices economicos como el
Mei Moses y el Art Market
Research, elaborados por la
Universidad de Harvard y el
canal Bloomberg respectiva-
mente, sitian las rentabilidades
medias anuales en el sector del
arte en torno al 10%.

Su régimen fiscal, a priori, es
bastante sencillo. En la venta

de dicho bien se puede obtener
una plusvalia o ganancia patri-
monial, o una minusvalia o pér-
dida patrimonial.

La Gltima reforma fiscal introdu-
cida con la Ley 35/2006 de 28
de Noviembre, sitiia la tributa-
cién de las pérdidas y ganan-
cias patrimoniales en la “Renta
del ahorro”, por lo tanto, las pér-
didas y Ganancias patrimonia-
les se gravaran todas al 18%
cualquiera que sea su periodo
de generacion. En la ley ante-
rior se tributaba a tipo fijo 0 a
tipo progresivo de la tarifa del
IRPF_en funcién de si la ganan-
cia 0 la pérdida se habla gene-
rado en méas de un afio o en un
periodo inferior al afio.

El 18% actual se aplica sobre la
diferencia entre el valor de
adquisicion incluidos los gastos

Tributacion en la
venta de obras de
arte

y tributos accesorios satisfe-
chos inherentes a la adquisicién
y el valor de transmision dedu-
cidos de éste los gastos y tribu-
tos accesorios a la venta .

‘Otra novedad introducida por la
reforma fiscal es la posibilidad
de continuar aplicando sobre la
plusvalia generada por elemen-
tos adquiridos con anterioridad
al 31/12/94 los denominados
coeficientes de abatimiento
(siempre que los elementos no
esten afectos a actividades eco-
némicas) aunque de forma limi-
tada. Ahora, el porcentaje de
reduccion (14.28%) se aplica
‘Unicamente a la ganancia patri-
monial generada con anteriori-
dad a 20 de Enero de 2006,
entendiendo como tal la parte
de la ganancia patrimonial que
proporcionalmente corresponda

al nimero de dias transcurridos
entre la fecha de adquisicion y
el 19 de Enero de 2006, ambos
inclusive, respecto al numero
total de dias que hubiera per-
manecido en el patrimonio del
contribuyente.

Sefalar para finalizar la exis-
tencia de las reglas especiales

del articulo 37 de la nueva ley,
donde se matiza la regla gene-
ral por existir un hecho diferen-
cial en los valores de transmi-
sion.

Ejemplos de estas especialida-
des son las permutas y las ren-
tas vitalicias temporales entre
otros.
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Durante los Ultimos afios el
valor de las transacciones de
obras pictéricas ha ido en
aumento y ha servido como
refugio de numerosas inversio-
nes, ya que segun los expertos
en el sector las plusvalias se
situan por encima del 18%, aun-
gue para garantizarlas es nece-
sario que el objeto de compra o
venta disponga de una docu-
mentacion que acredite su anti-
gliedad, autoria, etc... Otros
indices econdémicos como el
Mei Moses y el Art Market
Research, elaborados por la
Universidad de Harvard y el
canal Bloomberg respectiva-
mente, sitdan las rentabilidades
medias anuales en el sector del
arte en torno al 10%.

Su régimen fiscal, a priori, es
bastante sencillo. En la venta

de dicho bien se puede obtener
una plusvalia o ganancia patri-
monial, o una minusvalia o pér-
dida patrimonial.

La Gltima reforma fiscal introdu-
cida con la Ley 35/2006 de 28
de Noviembre, sitia la tributa-
cion de las pérdidas y ganan-

-cias patrimoniales en la "Renta

del ahorro”, por lo tanto, las pér-
didas y Ganancias patrimonia-
les se gravaran todas al 18%
cualguiera que sea su periodo
de generacion. En la ley ante-
rior se tributaba a tipo fijo 0 a
tipo progresivo de la tarifa del
IRPF _en funcion de si la ganan-
cia o |a pérdida se habia gene-
rado en méas de un afio o en un
periodo inferior al afio.

El 18% actual se aplica sobre la
diferencia entre el valor de
adquisicion incluidos los gastos

Tributacion en la
venta de obras de
arte

y tributos accesorios satisfe-
chos inherentes a la adquisicién
y el valor de transmision dedu-
cidos de éste los gastos y tribu-
tos accesorios a la venta .

Otra novedad introducida por la
reforma fiscal es la posibilidad
de continuar aplicando sobre la
plusvalia generada por elemen-
tos adquiridos con anterioridad
al 31/12/94 los denominados
ceeficientes de abatimiento
(siempre que los elementos no
esten afectos a actividades eco-
némicas) aunque de forma limi-
tada. Ahora, el porcentaje de
reduccion (14.28%) se aplica
Unicamente a la ganancia patri-
monial generada con anteriori-
dad a 20 de Enero de 2006,
entendiendo como tal la parte
de la ganancia patrimonial que
proporcionalmente corresponda

al numero de dias transcurridos
entre la fecha de adquisicién y
el 19 de Enero de 2006, ambos
inclusive, respecto al numero
total de dias que hubiera per-
manecido en el patrimonio del
contribuyente.

Sefialar para finalizar la exis-
tencia de las reglas especiales

del articulo 37 de la nueva ley,
donde se matiza la regla gene-
ral por existir un hecho diferen-
cial en los valores de transmi-
sion.

Ejemplos de estas especialida-
des son las permutas y las ren-
tas vitalicias temporales entre
otros.



