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Els bufets grans lideren la preséncia
a l'exterior de I'advocacia catalana

Rocai Junyent, Garrigues i Cuatrecasas han obert o pensen obrir oficines propies a l'estranger per acompanyar el client catala

m Els grans despatxos d’advo-
cats catalans estan servint de
punta de llanca de la interna-
cionalitzacié d’un sector que
fins fa sis anys tenia limitat per
Hei el sen exercici professional
fora d’Espanya. El 2005, la
majoria dels grans bufets ha
obert oficina a fora i marquen,
aixi, una nova etapa,

ANNA PINTER
Barcelona

El procés d’obertura del sector de
I'advocacia és similar al que ja
van iniciar els arquitectes 1"iltima
década del segle xx. Ara com ara,
tots els despatxos catalans tenen
acords de col'laboracié amb bufets
d’advocats de tot el mén, especi-
alment de les zones on hi ha més
preséncia empresarial catalana.
Com ja van fer els despatxos d'ar-
quitectes, la impossibilitat d'exer-
cir al'exterior va animar durant un
quant temps aquests professionals
a tenir coberta la seva assistén-
cia exterior mitjancant un despatx
collaborador que donés resposta
a les necessitats d'un client quan
no ¢és a Catalunya. La diputada de
la Junta de Govemn responsable
del Departament Interacional del
Col'legi d’ Advocats de Barcelona,
M. Euggnia Gay, assegura que els
despatxos petits i mitjans estan
ficats a I'exterior basicament amb
aliances amb despatxos del pais
de destinacio.

Ara bé, el pas segiient en la
internacionalitzacié és 1'obertu-
ra d'oficines propies a I'exterior
i aixd, ara com ara, sembla un
tema reservat als grans bufets. Al
principi de febrer, el bufet Roca
i Junyent —el tercer de 1'Estat en
facturacié— anunciava que en uns
quants mesos obriria una oficina
de representacié a Nova lork 1
una altra a la Xina, aquesia en
un termini encara no especificat,
El responsable d’Interraciona-

Un grup d'adovcats reunits a la seu de Barcelona del bufet Lexiand

litzacié de la firma, Joan Roca
explica que «aquestes oficines sén
fruit d'una maduraci6 del bufet i
I'obligacié professional de seguir
els nostres clients alld on vagin
per assessorar-los»,

Al final de I'any 2005,
Garrigues Advocats va ampliar
la seva forta preséncia internaci-
onal amb la inauguracié de dues
oficines més: una a Casablanca
i I'altra a Shangai. La firma afe-
gia aquestes dues seus a les de
Lisboa, Nova York i Brusselles,
i amb una alianca de despatxos
a Llatinoamérica. El soci respon-
sable a Espanya del Departament
d’Internacionalitzacié d'Empreses
de Garrigues Advocats i Assessors
Tributaris, Albert Collado, expli-
ca que amb aquestes oficines es
déna al client una proximitat que
no té amb els convenis de col-
laboracid amb altres despatxos.
«Fa deu anys que estem treballant
en projectes internacionals i aixd
ens permet fer un assessorament
anant de la ma del client en la
seva aventura d’internacionalitza-

cié», diu Collado, que assegura
que en aquests dos mercats €s on
m¢és preséncia d'empresa catalana
i espanyola hi ha.

En aquest pla d'internacio-
nalitzaci¢, Garrigues, una firma
de Madrid molt implantada a
Catalunya, es troba ara en procés
de creacié d’una xarxa de des-

El Col-legi de
Barcelona ha creat
un pla per incitar
Pobertura

del sector

patxos d'assessoria fiscal, amb
preséncia en vint paisos i més de
2000 fiscalistes de tot ¢l mon.
L'any 2004, el bufet va facturar
només a Catalunya 37 milions
d’euros,

L'altre gran grup d'advocats
amb capital catali, Cuatrecasas,

va anunciar, al final del 2005,
que en breu obriria una oficina a
Londres. Alla mateix és on en té
una de propia el grup d’advocats
Lexland des del 2004, una firma
creada a partir de la fusié de qua-
tre despatxos de I'Estat espanyol,
enre ells el camld de Pasqual
& Marzo Abogados. Alejandro
Tintoré, soci de Barcelona, asse-
gura que la seva especialitzacié
en dret urbanistic els ha afavo-
rit fer el salt a la city anglesa.
«Voliem donar servei als inversors
anglesos a Espanya a través de
I'oficina. Aquell és un mercat a
través del qual es canalitzen totes
les inversions nord-americanes a
Europa», hi afegeix.

El fet que aquest degoteig
d’obertures a 1'exterior sigui
només dels grans grups ha fet
reaccionar el Collegi d’ Advocats
de Barcelona i ara treballa en el
desenvolupament d'un pla d'in-
temacionalitzacié per incentivar
la preséncia de bufets petits i mit-
jans a V'exterior. El col'legi té el
compromis del Copca per establir

25 col-legiats

comunitaris

Només el Collegi d’Advo-
cats de Barcelona té 18.000
col-legiats, 16.000 dels qual
exerceixen; d’aquests, 25 son
comunitaris,

Tot i la reduida xifra, la
preséncia de bufets estrangers
a Catalunya és molt més eleva-
da que 25, perqué els despat-
x0s amb prestncia multinaci-
onal habitualment contracten
advocats de la ciutat o el pais
on s'instal-len. A Barcelona
tenen oficina bufets interna-
cionals com ’anglosaxé Fresh
Field.

linies de subvencions per a la
sortida a I'exterior dels advocals
catalans. «Ens hem adonat que el
collegi ¢ molta projeccid inter-
nacional i reconeixement, pero
que hi ha molta feina per fer en el
sector», hi afegeix Gay.

Lareduidainternacionalitzacié
s'explica, en part, perque, fins fa a
penes sis anys, els advocats sota el
régim juridic espanyol no podien
exercir a Europa. Avui dia, a més
de la liberalitzaci6 de la professio,
I’empresa catalana cada cop surt
més a fora i vol 1'assessorament
dels seus advocats. Tot i que el col-
legi treballa ara en un estudi sobre
la internacionalitzacio de bufets
catalans que doni dades exactes,
des del Departament Internacional
del Collegi, asseguren que, a més
de grans bufets, qui més és a l'ex-
terior s6n mercantilistes.

Segonsdadesdel'Institutd’Es-
tadistica de Catalunya (Idescat), el
2003 I'activitat juridica, juntament
amb la gestié empresarial i comp-
table, va tenir un volum de negoci
de 4.500 milions d'curos, ¢




